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创业机会评估 - 课堂练习 

这是一个课堂练习，旨在帮助你初步评估自己的创业想法。请回答以下问题，不必过于详尽，重点是思

考过程。 

 

第一部分：核心问题与价值 

1. 你的产品或服务将解决什么问题？ （简要描述目标客户面临的主要问题或需求） 

 

2. 为什么这个问题值得解决？ （说明这个问题的严重程度或重要性） 

 

3. 你的解决方案是什么？ （简要描述你的产品或服务） 

 

 

第二部分：目标客户 

4. 谁是你的目标客户？ （描述你的主要客户群体） 

 

5. 这些客户为什么会购买你的产品或服务？ （列出 2-3个主要原因） 

 

6. 客户将如何获取你的产品或服务？ （例如：网店、实体店、应用程序等） 

 

 

第三部分：市场评估 

7. 市场规模如何？ （估计潜在用户数量或市场规模） 

□ 小型（本地或小众市场） 

□ 中型（区域性市场） 

□ 大型（全国性市场） 

□ 全球性市场 
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8. 主要竞争对手有哪些？ （列出 2-3个主要竞争对手） 

 

9. 你的产品或服务相比竞争对手有什么优势？ （列出 1-2个关键优势） 

 

 

第四部分：资源需求 

10. 实现这个创业想法需要哪些关键资源？ （可多选） 

□ 技术开发 

□ 市场营销 

□ 供应链/生产 

□ 人力资源 

□ 其他：________ 

11. 你目前拥有哪些可用资源？ （例如：技能、人脉、资金等） 

 

第五部分：机会强化 

12. 你可以做什么来增强这个创业机会？ （例如：获取更多知识、寻找合作伙伴等） 

13. 有哪些潜在风险？如何降低这些风险？ 

 

总结评估 

根据以上分析，对你的创业机会进行总体评估： 

□ 非常有前景，值得立即行动 

□ 有潜力，但需要进一步调研 

□ 需要重新调整方向 

□ 暂时不建议推进 

最重要的下一步行动是什么？ 

 


